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Edelsteinhdandlerin

DGM-Edelsteinkontor ist eine Abteilung der Deut-
sche Gold Manufaktur GmbH (DGM). Die DGM st
eine Edelmetall- und Edelsteinhandlerin mit Sitz in
Landshut. Uber einen Online-Shop erwerben Kau-
fer aus dem In- und Ausland Edelsteine, die auf
Wunsch der Kaufer in Zollfreilager in Deutschland
verwahrt werden. Das Team der DGM legt Wert auf
guten Service, indem die Bedurfnisse der Kaufer in
jeder Hinsicht berlcksichtigt werden.

DGM Edelsteinkontor

Hintergriinde

Europaweit besteht eine hohe Nachfrage nach
Edelsteinen, Tendenz steigend. Die DGM nahm
dies zum Anlass und rief ,DGM-Edelsteinkontor”
ins Leben. Mit dem weltweit ersten Edelstein-
kaufplan haben Interessierte die Maoglichkeit,
sich mit Raten- oder Einmalzahlungen an hoch-
karatigen Investment-Edelsteinen zu beteiligen.
Mittlerweile begleitet die DGM Kunden aus Uber
30 Landern.

Firmensitz der DGM
in Landshut

e Deutsche Gold Manufaktur GmbH
e KarlstraBe 5f

e 84034 Landshut, Deutschland

o Telefon +49 871 33000120

e info@dgm-vertrieb.de

Kundenbetreuung durch
die Verwaltung in Landshut

e Annahme von Kaufvertragen

e Kauf von Investment-Edelsteinen

e Verkauf von Investment-Edelsteinen und
Edelsteinbruchteilen

e Verwahrung der Edelsteine

e Bearbeiten der Anderungswiinsche




Besondere Eigenschaften

WAR U M Edelsteine stehen fiir Reichtum und
Unverganglichkeit
E D E Ls I E I N E Aufgrund ihrer magischen Anziehungskraft werden

Edelsteine seit rund 10.000 Jahren abgebaut, verar-

beitet und als Schmuck oder zur Vermdgenssiche-
K AU F E N rung verwendet. Sie sind seit jeher ein Symbol flir
Wohlstand. Edelsteine entstehen im Erdinneren aus
flissigem Magma und gelangen durch tektonische
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Wertbestimmung

Der Preis wird beeinflusst von den
4C-Wertkriterien

Je besser die Farbe, je sauberer der Schliff, je rei-
ner und groBer der Stein, desto hoher der Wert.
Nur die bestmaoglichen Werte machen einen Edel-
stein zu einem Investment-Edelstein. Gerade
einmal zwei Prozent aller Edelsteine dirfen sich
Investment-Edelstein nennen. Die DGM kauft aus-
schlieBlich Investment-Edelsteine ein.

4C-Wertkriterien 2% Investment-Edelsteine

Color
Brilliante Farbe

e\ 2

Sauberer Schliff

Clarity Carat

Hohe Reinheit . Relativ hohes Gewicht
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AV AVAVAVAVAVAVAVAVY
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Gewichtsverteilung

Edelsteine mit hohen Karatwerten
sind extrem selten

Die hier angegeben Zahlen, basieren auf Gemvals
aggregierten Bewertungsstatistiken fir den Ein-
zelhandel. Die Vorkommen sind in Prozent ange-
geben. Die Gewichtsverteilung flr Rubine, Sma-
ragde und Saphire lassen sehr deutlich erkennen,
wie selten Investment-Edelsteine sind.

DGM Edelsteinportfolio: Karatwerte im seltenen Bereich

50%
45%
40%
35%
30%

25%

20%
15%
.
|| |

Durchschnittliche Karatwerte

DGM-Edelsteinportfolio:

Rubine

vy

Smaragde Saphire

________________________________

v

0%

-.I _I. - -
<0,5ct 0,5-1ct 1-2ct 2-3ct 3-5¢ct 5-7ct 7-10ct 10-15ct 15-50ct 50 ct >

Quelle: Gemval.com (Stand 2024); Edelsteinportfolio der Kunden der Deutsche Gold Manufaktur GmbH - Durchschnittliche Karat-Werte aufgerundet (Stand 2024)




Wertentwicklung

Edelsteine im hohen Preissegment
werden immer seltener

Da es sich beim Edelsteinmarkt um einen rein
natlrlichen Markt handelt, bildet sich die immer
groBer werdende Seltenheit in den Preissteige-
rungen der Vergangenheit ab. Fir das Edelstein-
portfolio der DGM werden Rubine, Smaragde und
Saphire eingekauft.

Preisentwicklung Rubine, Saphire, Smaragde (2005 bis 2023)

450%
- - - Investment-Edelsteine (Mittelwerte)

2005 Durchschnittliche Durchschnittliche . ,

A Wertsteigerung der Wertsteigerung bei - Schmuckedelsteine (Mittelwerte)
350% letzten 18 Jahre ratierlichem Kauf
. 286. | 7

" % % p.a.
250%
200%
150%
100%

2005 2007 2009 2011 2013 2015 2017 2019 2021 2023

Quelle: Gemval.com, Marktbeobachtung, eigene Recherche

Wertspeicher

Edelsteine sind eine beliebte und
anerkannte Form der Wertsicherung

Hochwertige Farbedelsteine erfreuen sich seit
Jahrhunderten groBer Beliebtheit. Sie fillten da-
mals nicht nur die Schatzkammern des Adels, son-
dern sind auch reich an Anekdoten, z. B. als trag-
bare Wertspeicher, die die Menschen erfolgreich
durch Krisenzeiten brachten.

Euro: Wertverlust Edelsteine: Wertzuwachs

2001 100.000 DM 2001 100.000 DM
2002 51.129 € 2002 3 Edelsteine  51.129 €
2024 Kaufkraft 01/2024 3 Edelsteine 287.000 €

ca. 15.000 €

+560.

Quelle: MB-Research; Herkunftsverweis mb-research.de; 'Der Wertverlust des Euro basiert vorbehaltlich auf einem angenommenen durchschnittlichen Kaufkraftverlust von 5,45 %
p. a.in der Eurozone. In den Berechnungen wurden die allgemeinen Preissteigerungen fiir Waren und Dienstleistungen, die durchschnittliche Inflationsrate sowie die Differenz zwi-
schen Bankzinsen und Inflationsrate einbezogen. Spezifisch fiir Deutschland weisen die historischen Daten laut Angaben des Statistischen Bundesamtes, in der Zeit von 2002 bis
2023 einen Kaufkraftverlust von 30,76 % auf. (Quelle: www.finanzen-rechner.net/inflationsrechner.php) Alle Angaben sind ohne Gewéhr und stellen keine Beratungsempfehlung dar.
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Knappes Angebot

Aus natiirlicher Knappheit
entsteht Rendite

Investment-Edelsteine werden nicht gesucht son-
dern gefunden. Der Kauf von Edelsteinen Uber
monatliche Kaufraten kann nicht nur Inflationsaus-
gleich und Kapitalerhalt bedeuten, sondern auch
Kapitalvermehrung. Solange das Angebot begrenzt
bleibt und die Nachfrage steigt, kann auch der
Edelsteinpreis steigen.

Forderung Forderung Forderung von
von von Investment-Edelsteinen
Gold Diamanten Rubine, Smaragde, Saphire

3.654.000 kg

9.200 kg

Quelle: "Metals Focus, Refinitiv GFMS, ICE Benchmark Administration, World Gold Council (https://www.gold.org/goldhub/research/gold-demand-trends/gold-demand-trends-
3-2023), Minenproduktion von Gold; 2Stand 1. bis 3. Quartal 2023 inkl. Prognose fiir das 4. Quartal 2023; U.S. Geological Survey, Mineral Commodity Summaries, January 2023
(https://www.usgs.gov/centers/national-minerals-information-center/industrial-diamond-statistics-and-information); Die weltweite Forderung von Diamanten belief sich im Jahr
2022 auf geschatzte 46 Millionen Karat, das entspricht 9.200 Kilogramm; 3Gemval.com, Marktbeobachtung, eigene Recherche, Zirka-Angaben;
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Nachfrage steigt stetig an

Der Farbedelsteinmarkt liberholt den
Diamantenmarkt

Insbesondere Rubine, Saphire und Smaragde ha-
ben von dieser Preisentwicklung profitiert. Edel-
steine sind nicht nur eine der wertbestandigsten,
sondern auch eine der schonsten Sachwerte.

Vergleich: Farbedelsteine mit Diamanten (2005 bis 2023)

250% .
B rarbedelsteine
B Diamanten
200%
150%
100%
2005 2007 2009 2011 2013 2015 2017 2019 2021 2023

Quelle: Gemval Aggregate vs Diamond SE index, (c)gemval.com; diamondSE.info; https://gemval.com/gva/?index=DSE&term=2; Der Gemval Aggregate Index (GVA) wird als
Gesamtwert von 26 Standard-Edelsteinexemplaren berechnet und stellt die allgemeine Preisentwicklung auf dem Schmuckmarkt dar. Seit dem 1. Juli 2005 wird der GVA-Wert
Uberwacht. Der aktuelle GVA-Wert wird in Prozent als Verhaltnis des aktuellen GVA-Werts zum Anfangswert im Juli 2005 gemessen.
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Color/Farbe

Durch Spuren von Chrom erhalt der Rubin
seinen leuchtend gelblichrot bis karmin-
roten Schimmer. Je kraftiger die Intensitat
des Rottons, desto wertvoller und teurer
ist der Rubin. Besonders selten, beliebt und
wertvoll sind taubenblutrote Rubine ,,Pi-
geon Blood Red”.

P ey

0

Clarity/Reinheit

Im Glasglanz strahlend kann die Transparenz
des Rubins durchsichtig bis undurchsichtig
sein. Einschllisse von Gasen, Fllssigkeiten
und Mineralien wie feinste Rutilnadeln kon-
nen die Transparenz beeintrachtigen, die
aber unter bestimmen Voraussetzungen ein
seidig glanzendes Aussehen und eine strah-
lenfOrmig Reflexion hervorrufen.

Cut/Schliff

Mit dem Facetten- und Cabochonschliff wer-
den die optischen Eigenschaften des Rubins
besonders positiv hervorgehoben. Durch
den Schliff erhélt der Rubin sehr schéne op-
tische Effekte.

Carat/Karat

Karat gibt das Gewicht eines Edelsteins an.
1 Karat (ct) entspricht 0,2 Gramm. Je hoher
das Karatgewicht, umso wertvoller der Ru-
bin. Rubine mit hdherer Reinheit und tieferer
Farbe bei geringerem Karat haben einen ho-
heren Wert. Rubine ab 5 Karat sind sehr teuer.

Eigenschaften + Wertentwicklung | Rubin

fo ("
9

R
Schon damals trugen die alten Der Rubin wird sogar im Alten Der bis heute groBte Rubin
ROmer, Griechen, Agypter und Testament erwahnt. Als vierter stammt aus Myanmar. Er weist
Menschen aus Indien Rubine als von 12 Edelsteinen schmiickt ein Gewicht von weit tiber 1700
Schmuckstticke und Talismane. er das Hohepriestergewand. Karat auf.

Wertentwicklung 2005 bis 2023
Die DGM kauft ausschlieBlich Rubine mit hoher Qualitat ein

500%

B cceisteine mit hoher Qualitat*
Durchschnittliche B ourchschnitich*
Wertsteigerung
400% Il :cceisteine mit geringer Qualitat*
I 350. J/

100% o

2005 2007 2009 2011 2013 2015 2017 2019 2021 2023

Quelle: Gemval, Marktbeobachtung, eigene Quellen; *Preisanderung
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Color/Farbe

Durch Spuren von Chrom und seltener Va-
nadium erhalt der Smaragd seine leuchtend
dunkel- bis hellgriine Farbe. Das wichtigste
Kriterium flr seinen Wert ist die Farbe. Je
kraftiger die Intensitdt des Smaragdgrins,
desto wertvoller und teurer ist der Smaragd.

\

O

Clarity/Reinheit

Im Glasglanz strahlend kann die Transparenz
des Smaragds durchsichtig bis durchschei-
nend sein. Die Reinheit ist bei Smaragden
nicht immer ein ausschlaggebender Faktor
fur den Wert. Einschliisse von Gasen, Flis-
sigkeiten und Mineralien mit smaragdgriner
Farbgebung sind oft normal und wertvoller
als lupenreine, blassgriine Smaragde.

Cut/Schliff

Die leuchtenden Farben des Smaragds er-
strahlen am besten durch den sogenannten
Smaragdschliff, indem vier Ecken durch Fa-
cetten verfeinert werden. Farbe und Glanz
werden dadurch besonders schon hervorge-
hoben und schiitzen den Stein vor mechani-
schen Belastungen.

Carat/Karat

Grundsatzlich gilt, je hdher das Karatgewicht,
umso wertvoller der Smaragd. Smaragde mit
einer intensiveren Farbe bei geringerem Ka-
rat haben einen héheren Wert. Smaragde ab
5 Karat sind sehr teuer.

Eigenschaften + Wertentwicklung | Smaragd

Bereits im Altertum des alten
Agypten war der Smaragd ein
begehrtes Schmuckstick und

500%

400%

300%

200%

100%

In Agypten wurden Smaragd- Der bisher groBte Smaragd
minen im Jahr 1816 wiederent- wiegt 16300 Karat und ist heute
deckt, die vermutlich ca. 3.400 im Museum Topkapi-Serail in

Statussymbol. Jahre v. Chr. existierten. Istanbul ausgestellt.

Wertentwicklung 2005 bis 2023

Die DGM kauft ausschlieBlich Smaragde mit hoher Qualitat ein

B cceisteine mit hoher Qualitat*

Durchschnittliche B ourchschnittiich*
Wertsteigerung

304.

- Edelsteine mit geringer Qualitat*

2005 2007 2009 2011 2013 2015 2017 2019 2021 2023

Quelle: Gemval, Marktbeobachtung, eigene Quellen; *Preisanderung
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Color/Farbe

Am haufigsten wird der Saphir in den unter-
schiedlichsten Blautonen gefunden. Durch
Spuren von Eisen und Titan erhalt der Saphir
seine leuchtend dunkel- bis hellblaue Farbe;
am seltensten und wertvollsten ist ein Korn-
blumenblau. Je kréaftiger die Farbe und je
besser der Lichteinfall, desto wertvoller und
teurer ist der Saphir.

¢

Clarity/Reinheit

Im Glasglanz strahlend kann die Transparenz
des Saphirs durchsichtig bis undurchsichtig
sein. Die Reinheit, in der das bloBe Auge kei-
ne Einschllisse wahrnimmt, ist bei Saphiren
ein ausschlaggebender Faktor fiir den Wert
und demzufolge am begehrtesten und teu-
ersten. Feine Seide im Stein kann aber auch
den Wert von Saphiren erhohen.

+

Cut/Schliff

Der Saphir bringt seine Schonheit und die
unterschiedlichen Farbspektren bei ver-
schiedenen Betrachtungswinkeln am besten
durch den Facettenschliff hervor.

Carat/Karat

Grundsatzlich gilt, je hoher das Karatge-
wicht, umso wertvoller der Saphir. Saphi-
re mit hdherer Reinheit, tieferer Farbe und
besserem Schliff bei geringerem Karat sind
wertvoller. Gute Qualitaten sind schon ab 1
Karat erhaltlich. Durch ihre Seltenheit liegt
der Preissprung bei 5 Karat.

Eigenschaften + Wertentwicklung | Saphir

Seit der Antike ist der Saphir
einer der wertvollsten Edel- Salomo mit Saphiren aus Sri

steine. Der alteste Fundort Lanka um die Gunst der Konigin
ist in Sri Lanka. von Saba geworben haben.

Im 10. Jh. v. Chr. soll Kénig Der bisher groBte Saphir ,Stern
von Adam” wiegt 1404 Karat.
Sein Wert liegt bei etwa

90 Millionen Euro.

Wertentwicklung 2005 bis 2023
Die DGM kauft ausschlieBlich Saphire mit hoher Qualitat ein

500% - Edelsteine mit hoher Qualitat*
- Durchschnittlich*

- Edelsteine mit geringer Qualitat*

Durchschnittliche

Wertsteigerun
400% & &

. 204.

200%

100%

2005 2007 2009 2011 2013 2015 2017 2019 2021 2023

Quelle: Gemval, Marktbeobachtung, eigene Quellen; *Preisanderung
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Edelsteinkaufplan weltweit gefragt

Der erste Farbedelsteinkaufplan

Jeder Interessent kann sich mit Raten und/oder
Einmalzahlungen an hochwertigen Edelsteinen
(ca. 100.000 Euro pro Stlick) beteiligen. Es werden
Zu je einem Drittel Rubine, Smaragde und Saphire
im Hochpreissegment eingekauft, an deren Sam-
melbestand sich viele zufriedene Kunden weltweit
beteiligen.

Das ist der 16. Edelsteindrilling aus dem Kundensammelbestand

Art und Name Rubin ,Rikki” Smaragd ,Silver” Saphir ,,Sabir”

Carat
Herkunftsland

Preis

Bild: Diese drei Investment-Edelsteine und weitere Rubine, Smaragde, Saphire liegen im Zollfreilager Matlock in Deutschland




Hoher Sicherheitsstandard

6-Augenprinzip

Der Zugang zu den Edelsteinbestanden ist ein sen-
sibles Thema und wird in den AGB der DGM unter
Punkt 9 mit festen Regeln definiert. Die DGM st
der Meinung, dass es nicht ausreichend ist, nur ei-
ner Person Zugang zu den Edelsteinen zu gewah-
ren. Damit nimmt die DGM eine Alleinstellung ein.

20
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Bild: Am 22. Februar 2024 Uberprifen der Ge-
schaftsfiihrer der DGM (Fotograf des Bildes),
ein Rechtsanwalt (li.), der Edelsteinhandler
(mt.), ein Gemmologe und Sachverstandiger
der IHK (re.) im Zollfreilager die Edelstein-Be-
stande der Kunden. Uberpriift wurden das Ge-
wicht, die MaBe und der Schliff der Edelsteine
sowie das Vorhandensein der Befundberichte,
Wertgutachten und Versicherungsschutz. Der
Prufbericht steht den Kunden Uber das Kun-
den-Portal zur Verfigung.

Sicherer Kauf und Lagerung

Handler und Hochsicherheits-
Zollfreilager in Deutschland

Die Edelsteine werden ausschlieBlich von deut-
schen Handlern gemaBl den AGB der DGM bezogen.
Die Investment-Edelsteine werden in einem hoch-
sicheren Zollfreilager in Deutschland aufbewahrt,
wodurch gleichzeitig die Moglichkeit besteht, die
Mehrwertsteuer einzusparen.

Befundbericht

Wertgutachten

\

Laut AGB Pkt. 7.2 verpflichtet sich die DGM,
ausschlieBlich Edelsteine mit einem Be-
fundbericht eines unabhangigen gemmo-
logischen Instituts zu erwerben. Der Be-
fundbericht wird mit Foto des Edelsteins,
Zertifizierungsnummer, Datum, Beschrei-
bung des 4C-Wertprinzips, Ergebnis, Bemer-
kung und dem Edelstein ausgehandigt.

Laut AGB Pkt. 7.2 verpflichtet sich die DGM,
nur Edelsteine mit einem Wertgutachten ei-
nes offentlich bestellten und von der IHK zu-
gelassenen Sachverstandigen zu erwerben.
In dem Wertgutachten werden die Eckdaten
des gemmologischen Instituts, ein Foto und
der Wert des Edelsteins festgehalten.




Ablauf + Insolvenzschutz

Klare Strukturierung der Ablaufe

Die Ablauforganisation der DGM ist definiert und
effizient organisiert. Dadurch wird den Kunden der
DGM ein guter Service geboten. Selbst bei einer
Insolvenz der DGM sind die Edelsteine geschiitzt,
da die fir den Kunden eingekauften Edelsteine als
Sondervermogen verwahrt werden.

Bestands- und Reinheitspriifung

Transparenz fiir den Kunden

Eine anerkannte Wirtschaftsprifungsgesellschaft
mit Sitz in Deutschland prift einmal jahrlich die
Vollstandigkeit der Edelsteinbestande und Edel-
steinbruchteile (ESB). Der Prufbericht und das
Ubergabeprotokoll werden den Kunden im Kun-
denportal zur Verfligung gestellt.

Die DGM kauft im Die DGM verwahrt

. Auftrag des Kunden die Edelsteine
. Edelsteine, gemaB | | der Kunden in
. AGB, ausschlieBlich | | Hochsicherheits-
. in Deutschland Zollfreilager in

ein. Deutschland.
22

' | Miteigentum an dem

Der Kunde erwirbt i Im Fall einer Insolvenz
bei der DGM .+ der DGM gehdren die
.+ Edelsteine nicht zur

. i Sammelbestand, auch | | Insolvenzmasse, da sie
. Edelsteinbruchteile als Sondervermogen
(ESB) genannt. . | It. §47 Insolvenzordnung |
b geflihrt werden.

Bild: Uberpriifung

der Edelsteine

im Hochsicherheits-
Zollfreilager in Metlock

Uberpriift werden die
Edelsteinbestande,
Edelsteinbruchteile (ESB)
sowie die Befundberichte,
Wertgutachten und
Versicherungsschutzhohe
durch einen Anwalt
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Einstiegskaufpreis + Geringe Kosten

Keine Bindungen an Laufzeiten oder
Ratenzahlungen

Kunden kénnen ESB bereits ab 30 Euro monat-
lich oder ab 1.000 Euro bei einem Einmalkauf er-
werben. Die anfallenden Kosten liegen mit einem
Aufgeld von 3 Prozent auf den Kaufpreis und einer
Verwaltungsgebtihr, die sich immer nur auf den
tatsachlichen ESB-Wert bezieht, weit unter dem
marktiblichen Niveau.

Jederzeit und kostenfrei kbnnen Kunden:

Aktueller ESB-Preis

Der Preis der Edelsteinbruchteile (ESB) und der
Verkaufspreis durch den Kunden an die DGM wer-
den auf der Website der DGM veroffentlicht. Der
Kunde kann somit die Wertentwicklung verfolgen.
Die Preise schwanken aufgrund wochentlicher in-
ternationaler Marktanalysen.

Klares Preisnhiveau

,,,,,,,,,,,,,,,,,,,,,,,,,,,,,,,,,,,

... die Kaufrate

... die Kaufrate

,,,,,,,,,,,,,,,,,,,,,,,,,,,,,,,,,,,

... die Kaufrate

senken G erhéhen L aussetzen

_________________________________________________________

am®

1 ESB Verkaufspreis

1ESB

Verkaufspreis

Von DGM = 49,89 €
Fur den Verkauf
durch den Kunden
=39,91€*

Von DGM = 49,89 €
Fur den Verkauf durch den Kunden = 39,91 €*

Stand 15.01.2024 10:00 Uhr | *Nach MaBgabe
von Ziffer 12.1. der AGB verkauft die DGM zu
diesem Verkaufspreis die Edelsteinbruchteile

(ESB) des Kunden.
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ESB Preisentwicklung bei der DGM

Kunden profitieren

Dieser Chart veranschaulicht die Preisentwick-
lung der Edelsteinbruchteile (ESB). Im Januar
2024 umfasste das Edelsteinportfolio der DGM
45 Investment-Edelsteine im Gesamtwert von
9.765.600 Euro. Der Kauf erfolgt in Dreiergruppen,
bestehend aus Rubinen, Saphiren und Smaragden.
Samtliche Informationen dazu kénnen in der WAPP
unter Edelsteinportfolio eingesehen werden.

Kundenwiinschen entsprechen

Uber einen Online-Shop bietet die DGM zwei
Kaufangebote flir ESB an. Uber den Kaufvertrag
CLASSIC ESB oder PREMIUM ESB kaufen die Kun-
den Edelsteinbruchteile (ESB) ein. Auch Sonder-
zahlungen per Uberweisung sind jederzeit mog-
lich und flir den Kunden sofort im Kundenportal
einsehbar.

Kaufvertrage

Edelsteinbruchteil (ESB) - Verkaufspreis von DGM an den Kunden Kaufvertrag CLASSIC ESB

55€
Im Juni 2023 wurde der weltweit groBte Rubin fir einen Preis ‘
50 € von 34,8 Mio. $ versteigert. Daraufhin gab es einen weltweiten CLASSIC
Kaufrausch nach Rubinen. Der Wert der Rubine aus dem Portfo- ESB
lio der DGM ist innerhalb weniger Wochen um 86 % gestiegen
45 € und das Gesamtportfolio der DGM daraufhin auf tiber 30 %.
|

40 € ]
|
|

35€

Durchschnittliche
30€ Wertsteigerung 2021 bis 2023 6512% f 2? ! -
ESB Anteile

2021 2022 2023
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Kaufvertrag PREMIUM ESB | Treuebonus

Hohe Flexibilitat

Die HOhe des Treuebonus entspricht der Einstiegs-
gebuihr. Der Extrabonus hangt von der Hohe der
Einstiegsgebihr ab. Bei jeder Einzahlung erhalt
der Kunde 20 % mehr Uber einen ESB-Kauf, bis
der Treuebonus und der Extrabonus aufgebraucht
sind. Das Bonussystem beginnt mit der ersten mo-
natlichen Kaufrate. Wie schnell diese Boni genutzt
werden, bestimmt der Kunde durch die HOhe der
Kaufrate und durch Sonderzahlungen selbst.

Kaufvertrag PREMIUM ESB

Ein Kunde mochte fiir 100 € monatlich ESB kaufen und
hat 3.600 € fiir die Gebiihr.

3.600 € Einmalzahlung, wird als Gebuihr verrechnet

AGB der DGM Pkt. B 1: ... Bis zum 36-fachen
der ratierlichen Kaufpreiszahlung wird die Zah-
lung als Gebuhr verrechnet, fur die es keinen
Ruckforderungsanspruch gibt. Sollte die Ein-
malzahlung das 36-fache der ratierlichen Kauf-
preiszahlung Ubersteigen, kauft der Verkaufer
fur diesen Teil des Betrages Edelsteine bzw.
Edelsteinbruchteile nach den Allgemeinen Be-
stimmungen dieser AGB.

AGB der DGM Pkt. B 1.1. Treuebonus: Beim
Kaufvertrag PREMIUM ESB gewahrt der Verkau-
fer dem Kunden wahrend der Laufzeit des Kauf-
vertrages PREMIUM ESB eine Treuebonifikation
in Hohe von maximal der verrechneten Kosten
It. Pkt. B.1. wie folgt: ...

Mit jedem ratierlichen Kauf oder einer Son-
derzahlung kauft der Verkaufer 20 % mehr
ESB fiir den Kunden als mit der Hohe der
tatsachlichen ratierlichen Kaufpreiszahlung
gekauft hatte werden kénnen. ...

Extrabonus
Ab 150 € Ratenzahlung +
36fache Gebiihr =1.000 €

100 € Ratenzahlung 20 % mehr ESB 20 € gem. Bonussystem
100 € Ratenzahlung 20 % mehr ESB 20 € gem. Bonussystem
Ratenerhéhung

200 € Ratenzahlung 20 % mehr ESB 40 € gem. Bonussystem

Sonderzahlung

500 € Einmalzahlung 20 % mehr ESB
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100 € gem. Bonussystem

Ab 200 € Ratenzahlung +
36fache Gebiihr = 2.000 €

Mit jeder weiteren 100 € Ratenzahlung +
3é6fache Gebuhr = 1.000 € Extrabonus mehr

Kaufart CLASSIC:
Ratierlicher Kauf ab 30 €, Einmalkauf ab 1.000 €
und Sonderzahlungen in jeder Hohe.

Kaufart PREMIUM:
Ratierlicher Kauf zzgl. Geblhr

50 € monatlich + 1.800 € Gebihr
100 € monatlich + 3.600 € Gebuhr
200 € monatlich + 7.200 € Gebtihr

Flexibilitdt der Ratenzahlung:
Die monatliche Rate kann jederzeit gesenkt, er-
hoht oder ausgesetzt werden.

HO6he des Aufgeldes:

3 % Aufgeld; sollte das Aufgeld nicht bezahlt wer-
den, zieht die DGM aus dem Uberwiesenen Betrag
3 % Aufgeld ab.

Hohe der jahrlichen Verwaltungsgebiihr:
Jahrlich werden 1,5 % zzgl. gesetzlicher MwsSt.
vom Wert des ESB-Bestandes des Kunden am
10.01. (0,75 %) und am 10.07. (0,75 %) eines Jahres
berechnet. Grundlage fur die Berechnung ist der
an diesem Tag gultige Verkaufspreis der DGM.

Ubersicht der aktuellen ESB-Preise:
www.dgm-edelsteinkontor.de

*Bei Wochenenden oder Feiertagen nach deutschem Kalender

Kaufvertrag ESB | Eckdaten

Zeitpunkt der Verkaufe durch den Kunden:
Am 10. und 25. eines Monats oder am nachsten
Werktag*. Innerhalb von 14 Tagen wird das Geld
auf das Kundenkonto Gberwiesen.

Buchung der Geldeingange: Donnerstags; ein-
sehbar sind die Geldeingange am Freitag oder den
nachsten Werktag* im Kunden-Portal.

Ubersicht iiber den Extra-Bonus:
Der Bonus wird nach der Einzahlung im Kunden-
Portal unter ,zuséatzliche Bonifikation” angezeigt.

Bestatigung fiir Rabatte:

Nach der Einzahlung wird dem Kunden die Rabatt-
Bestatigung per Email zugesendet und im Kaufver-
trag hinterlegt.

ESB-Verkauf an den Kunden:

Am 10. und 25. eines Monats oder am folgenden
Werktag*. Am nachsten Werktag ist der Verkauf im
Kunden-Portal einsehbar.

Mitteilungen an die DGM:
Ein Formular zur Anderung von Kundendaten steht
Uber die Kunden-WAPP bereit.
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Kaufvertrag CLASSIC ESB | Rabatt Transparenz fiir den Kaufer .

Kunden-Portal + WAPP

Kunden erhalten Zugang zu einem personalisierten
Online-Portal. Uber diesen Zugang kdnnen die Kauf-
daten jederzeit eingesehen und Dokumente her-
untergeladen werden. Uber eine WAPP fiir Desktop,
Tablet und Handy erhalten die Kunden Wissenswer-
tes rund um das ESB-Geschéft und haben Schnell-
zugriff auf die Webseite, das Kundenportal, das An-
derungsformular und vieles mehr.

Rabatte liber den Kaufvertrag CLASSIC ESB Kunden-WAPP = www.wapp24.com/dgm-kunden.html

Rabatte fiir die Kunden der DGM

Kunden, die Edelsteinbruchteile (ESB) Uber den
Kaufvertrag CLASSIC ESB ab 50.000 Euro und zu-
satzlich Sonderzahlungen ab 100.000 Euro oder
mehr als Einmalzahlung kaufen, erhalten Rabatte
gemaB der folgenden Ubersicht auf Zahlungen ab
100.000 Euro. Zu beachten ist, dass diese Rabatte
nicht riickwirkend angewendet werden kdnnen.

ab 50.000 € ab 100.000 € ab 250.000 €
2alf)at’lcg auf 339 66 % 100 % v
ufge KUNDEN-WAPP
Rabatte auf 5 9 10 % 15 %
Kaufpreise
Touch-lcon
der Kunden-WAPP
fur das IPhone
Rabatte auf jahrl_l_che 59 10 % 15 %
Verwaltungsgebiihr
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